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 A crescente valorização da iniciativa própria, inovação e flexibilidade tem 

atraído os jovens em busca de realização pessoal e profissional por meio 

do empreendedorismo. 

I. Introdução 

 Demonstra a importância do espírito empreendedor na vida 
dos jovens. 



I. Introdução 

 O empreendedorismo desempenha um papel fundamental como 

motor de desenvolvimento económico e social. 

 Identifica oportunidades,  
 Cria novos negócios,  
Gera empregos,  
Aumenta a produtividade e 

impulsiona a inovação. 



Juventude: Jovens, do género masculino e feminino com idade 
compreendida entre 18 e os 35 anos, na condição de solteiros 
ou casados. (artigo 62º dos estatutos da Igreja) 

II. Conceitos 

Empreendedorismo: Iniciativa de 
implementar novos negócios ou mudanças 
em empresas já existentes 



Empreender: É ter autonomia para usar as melhores competências, 
criando algo diferente e com valor, bem como o comprometimento 
pela dedicação de tempo e esforços necessários. 

II. Conceitos 

Oportunidade: Circunstância oportuna e propícia 
para realização de algo, situação útil, benéfica ou 
vantajosa. 



• Ideias: Um objecto imediato do nosso pensamento, conceito ou noção 
sobre algo que temos, resultando em um pensamento concreto ou abstrato.  

II. Conceitos 

Negócio: Actividade que consiste na obtenção de 
renda em função da entrega de bens e serviços 
como contrapartida.  

Mercado: Espaço físico ou virtual onde 
são realizadas transações económicas 
entre entidades. 



III. Ideias e Oportunidades 

 As ideias ajudam-nos a corrigir, substituir e melhorar um 
determinado produto ou serviço já existente. 

IDEIA DE OPORTUNIDADE: 

Quais são os potenciais clientes? 

Qual é a dimensão do mercado? 

O mercado está em crescimento, estável 
ou estagnado? 

Quem são os seus concorrentes? 



III. Ideias e Oportunidades 

 Informação é a base de novas ideias.  

 

Estar bem informado é o dever de qualquer 
empreendedor.  

 

Actualmente, a informação está ao alcance de 
qualquer pessoa e em diversas formas de 
comunicação. 



IV. Oportunidades e Desafios 

 Já todos sabemos que os problemas e crises geram  oportunidades, 
mas é necessário ser perspicaz para saber aproveita-las. 

 
 Pense nos problemas a sua volta e com base nos seus 

conhecimentos e habilidades, começa agora a idealizar um 
negócio. 



IV. Oportunidades e Desafios 

Conhecer os custos antes do início do negócio: O primeiro 
passo de empreender é saber quanto será preciso para abrir o 
negócio e manter os processos em dia enquanto não tem lucro 
suficiente.  

 

Tornar o negócio reconhecido no mercado: Requer muito 
esforço, independentemente do segmento de actuação, poderá 
encontrar uma grande competitividade, já que o mercado é 
bastante concorrido. 



IV. Oportunidades e Desafios 

Captar clientes: Conseguir as primeiras vendas é outro processo 
que requer dedicação, já que é difícil convencer os consumidores a 
comprarem novos produtos de uma empresa recém-chegada no 
mercado. 

 

Entender sobre taxas e impostos: é fundamental retirar o maior 
proveito das vantagens fiscais e efectuar um bom planeamento.  



IV. Oportunidades e Desafios 

Fazer a gestão financeira: administrar os valores envolvidos no 
negócio não é nada fácil, principalmente nos casos em que não há 
experiência no assunto. 

 

Criar valor para o negócio: é preciso desenvolver estratégias 
para se diferenciar, pois, em uma era cada vez mais moderna, 
exclusividade é o que vai destacar dos demais. 



IV. Oportunidades e Desafios 

Adquirir créditos: É comum que muitos empreendedores não consigam 
facilmente incentivo financeiro com taxas de juros muito baixas ou bonificadas. 
Por esse motivo, é essencial ter um bom planeamento financeiro e um controle 
de gasto efectivo. 

 
Cuidar das burocracias: Outro desafio a ser superado é a burocracia para 
legalizar uma empresa e ter as autorizações/licenças para funcionar, é por isso 
que muitas ideias não são colocadas em prática. 



IV. Oportunidades e Desafios 

Inovar constantemente: O sector de empreendedorismo é muito 
dinâmico, sofre mudanças frequentes, o que requer das empresas constante 
desenvolvimento.  

 
Sendo assim, os empreendedores com dificuldades ou falta de interesse 
para inovar correm sérios riscos de serem deixados para trás pela 
concorrência. 



IV. Oportunidades e Desafios 

 A capacidade de adaptação e a busca constante por conhecimento são 
fundamentais para superar tais desafios e alcançar o sucesso empresarial. 
 

 A preparação da juventude é fundamental para desenvolver habilidades e 
mentalidade empreendedora desde cedo. Isso inclui incentivar a criatividade, 
o pensamento crítico, a resolução de problemas e a capacidade de assumir 
riscos calculados. 
 

 Essas competências ajudam o jovem a se tornar mais preparado para o mundo 
dos negócios e  enfrentar os desafios do mercado de trabalho actual.  



IV. Oportunidades e Desafios 

 É relevante destacar que, sob liderança inspiradora e visionária de Sua 
Santidade PAI MAYAMONA, a Direcção Pastoral Juvenil Central está prestes 
a finalizar a criação de uma Associação de Jovens Empresários e 
Empreendedores.  

 
 O principal objectivo dessa associação visa estabelecer uma rede de apoio e 

colaboração para impulsionar o crescimento e o sucesso dos seus 
membros, proporcionando um ambiente propício para a troca de 
experiências e ideias entre empreendedores e empresários jovens. 



A Juventude e o empreendedorismo são elementos essenciais para 
o desenvolvimento económico e social de uma nação. 

 

A ideia é o princípio de tudo aquilo que pode existir ou que existe. 
Se não colocarmos nossas ideias em prática, jamais se tornarão 
reais; 

 

Uma oportunidade de negócio acontece quando a oferta de uma 
ideia cruza com a necessidade de alguém disposto a pagar por ela; 

V. Conclusão 



V. Conclusão 

A execução da ideia é mais importante do que a ideia em si. Uma 
ideia razoavelmente boa e bem executada terá maior chance de 
sucesso do que uma ideia brilhante mal executada; 

 
Ideias e oportunidades de negócio são pontos de partida para a 
elaboração de um plano de negócios, com vista a obtenção de 
financiamento. 



As crises geram oportunidades de negócios e todo negócio traz-nos 
desafios. 

 

A falta de experiência e o acesso limitado a financiamentos são 
obstáculos que muitos jovens enfrentam ao iniciar os seus negócios.  

 

Além disso, questões como a burocracia, a carga tributária e a 
instabilidade económica podem criar barreiras. 

V. Conclusão 
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